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第13回MECドライブウェイ
サービスコンテストを中止いたします。
「グループ全てをお客様から指示され、勝ち残るSSに！」をコンセプトに
毎年開催してきましたMECドライブウェイサービスコンテストですが

新型コロナウイルスの感染が拡大している状況を鑑み、誠に勝手ながら開催を中止させていただくこととなりました。
ご参加をご検討いただいていた皆様にはご迷惑をおかけすることとなり大変申し訳ございません。

何とぞご理解のほどよろしくお願い申し上げます。
なお、コンテストの再開に関しては、後日改めてご案内させていただきます。
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お客様が求めている商品

導入まで様々なサポートをご用意しております。

準備８割！で やる気やる気やる気 収益収益収益

去年「すっきりクリン」を導入。今回は「すっきりクリン」の除菌・

抗菌部分を切り抜き販売しました。実施SSは通常4人で運営し

ているお店です。今回、コロナの影響で販売不振が予想されたの

で早めに準備をして臨みました。コンセプトは「求めやすい商

品」という事で「すっきりクリン」の除菌・抗菌の部分のみを販

売。トルネードガンを使い10分程度の作業で1,000円とお求め

やすい価格帯に価格を設定。フィールドで給油のお客様に声か

けを実施。見事１ヶ月で100台以上の販売実績をあげました。

ウイルス状況下ということもあり需要が多

く、店舗での声掛けやチラシにてアピールしたことで導入時の施工目標台数

を達成することができました。本取り組みを通して、目標を達成できたことは

勿論、地域の皆様からの「ありがとう」の言葉を頂けたことが同社の励みとな

っております。

丸紅エネルギー㈱ 担当者の声

01 遠藤石油㈱
新潟県南魚沼市 大和町 SS

エネオスマーク フルサービス

峡西SSは通常4人で運営しているお店です。取り組みは左記と

一緒ですが最初の１週間くらいは実績が全く上がりませんでし

た。そこで諦めないで「打開策」を打ち出したのが特徴です。日々

の目標を設定し夕礼を導入。クリンテアをきっかけにSSが団結

して戦う事を覚えました。見事１ヶ月で100台以上の販売実績

をあげ、今はペン型の販売やヘッドライトクリーニングと次の

ステップへ進んでいます。

「初めての商材に挑戦してみよう｣というと

ころからスタートしました。最初はうまく販売できませんでしたが、スタッフ

の皆様でトークの構成の練り直しや、日々の目標設定、進捗管理を行い徐々に

販売できるようになり、お客様からの「ありがとう」の言葉も多く頂くことが

できました。

丸紅エネルギー㈱ 担当者の声

02 ㈱キョーサイ
山梨県南アルプス市 峡西 SS

丸紅エネルギーマーク フルサービス

商品知識勉強 施工技術習得 販売ツール アフターフォローツール








